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الامتياز التجاري

2022©جميع الحقوق محفوظة بالنسبة للممنوح 

خدام حٍق واحٍدد الامتياز التجاريّ هو عقد بين طرفين يمنح الطرف الأول بموجبه الطرف الثاني موافقًة على است

م خدمة تحت توزيع منتج، أو تقدي، أو أو أكثر من حقوق الملكية الفكرية أو الصناعية أو المعرفية، لإنتاج سلعٍة

فعده علامة تجارية ينتجها الطرف الأول، وفدق منطقدة جارافيدة محددلف ولفتدرف زمنيدة محددلف بمقابدي مداليّ يد

.الطرف الثاني للطرف الأول

لثددركات يعددد الامتيدداز التجدداريّ أحددد الألوات المهمددة للاسدد ثمار، فبدددلاً مددن افتتدداح مثددرو  مددن الصددفر، تبحدد  ا

اطق لدم تصدي وتقوم بافتتداح هد ا المثداريع فدي مندلديها حق الامتياز التجاريّ الاس ثمارية عن مثاريع ناجحةٍ 

 بددّ مدن أن إليها العلامة التجارية ه ا، وقبي أن نتحدث عن كيفية اتخاذ القرار المناسب للاس ثمار من عدمه، لا 

:العبارات والمصطلحات المهمة في مجال الامتياز التجاريّ ف على بعض نتعرّ 

التعريف بالامتياز التجاري

تيازالام

ه الخاص ى صاحب الامتياز في ممارسة الأعمال لحسابآخر يسمّ قيام شخص يسمى مانح الامتياز بمنح الحق لثخصٍ 

دك تقديدم المملوك لمانح الامتياز أو المرخص لده باستخدامده، بمدا فدي ذلربطاً بالعلامة التجارية أو الاسم التجاريّ 

أو ماليّ مقابيٍ الخبرات التقنية والمعرفة الفنية لصاحب الامتياز، وتحديد طريقة تثايله لأعمال الامتياز، وذلك نظير 

.لا يدخي ضمنه المبالغ التي يدفعها صاحب الامتيداز لماندح الامتيداز مقابي السلع أو الخدماتغير ماليّ 

مانح الامتياز

إما طبيعي أو اعتباري يمنح الامتياز بموجب اتفاقيدة الامتيداز، وقد يكون صاحب الامتياز  رئيسي أو  فرعي على شخص 

.حسب علاقته بالامتياز

صاحب الامتياز

فيمدا لفرعديّ شخص ذو صفة طبيعية أو اعتبارية يمنح الامتياز بموجب اتفاقية الامتياز، ويثمي ذلدك صداحب الامتيداز ا

.يتعلق بعلاقته بصاحب الامتياز الرئيس

وذج عمي الامتيازنم

الأعمدال، العملية المتبعة لإلارف الامتياز وفق ما يحدلا مانح الامتيداز، ويثدمي ذلدك عدرع العلامدة التجاريدة المرتبطدة ب

.والتي يتعين على صاحب الامتياز التقيد بها
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التعريف بالامتياز التجاري

إلارف المثرو  لمانح الامتي إثبات قدرتك على  از، في حال اس ثمرت أموالك بثراء امتياز تجاري فعليك 

.للخدمات أو المنتجات التي ستقدمهاتسويق وال

ٍ كيّ  من التي لا بدّ من المانح أو صاحب الامتياز عالفً ما يتضمن النقاط الرئيسية التالية وتجاريّ عرع امتياز

:لراستها جيداً قبي الموافقة على شراء الامتياز التجاريّ 

تتحدل المدف حسب طبيعة حق الامتياز الممنوح، حجم المبالغ المطلوب اس ثمارها: مدة التعاقد•

.عروع الامتياز التجاري التي يطُلب فيها رأس مال: رأس المال•

عداتهم يطلب المانح عالًف من ممنوحي الامتياز المساهمة بنسبة محدلف من إجمدالي مبي: رسوم التسويق•

.في صندوق التسويق لتنمية المبيعات على المستوى المحلي أو العالمي

ح بموجدب هي النسبة من المبيعات الثهرية أو الربع سدنوية التدي يددفعها الممندوح للمدان: الرسوم الإدارية•

.نظام الامتياز التجاري

دف وهددو مبلددغ مددالي يددتم ت ليتدده عددلى لفعددةٍ واحدددف أو عدد(: رسوووم الوودفول لاووا اة  اق ووة)الرسوووم اليل ووة •

ي التدددريب لفعّددات، وتعتبددر تعويضًددا ماليًددا للمددانح مقابددي اسددتعمال حقوقدده الفكريددة الخاصددة بدده، أو مقابدد

.المبدئيّ والنفقات الإلارية لاستخدام الامتياز التجاري

"الامتياز الرئيسي"تحديد العدل للفرو  في حال كان الامتياز التجاري هو : عدد ال ريع•

عناصر الامتياز التجاري الناجح

عمر السلعة في السوق

وجول أنظمة معلوماتية متطورف 

زيالف منحنى التعلم

ينوجول عناصر تفوق على المنافس

السمعة الطيبة حجم الربحية

نقي المعرفة والتدريب  توفر عناصر الصورف ال هنية
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عناصر الامتياز التجاري الناجح

 ٍ إمتياز :تجاريّ ومن النقاط الهامّة التي يجب أن تؤخ  في عين الاعتبار عند اتخاذ قرار الحصول على 

:العلامة التجارية الناجحة

إمتياز لعلامات تجارية واعدف يعانون بعد فترف من الكثير م ن العديد من رجال الأعمال ال ين اشتروا حقوق 

ٍ ل لك عليك لراسة السوق والبح  عن العلامة التجارية الناجحة بالإضافة إلى الحصول على . المثاكي أكبر قدر

.نهممن المعلومات، مع الحرص على الت كد من عدم وجول قضايا أو خلافات قانونية بين مانحي الامتياز وزبائ

:الحصول على التمويي

بعدف أمور ي فّ أن يتكفعلى ممنوح الامتيازذو التكلفة المنخفضة ليس بالمثرو  إن شراء حق الامتياز التجاريّ 

.يازالإيجار والرواتب والتكاليف التثايلية والصيانة والفواتير بالإضافة إلى لفع رسوم الامت: مثي

:قويّ رئيسيّ فريقٍ توظيف 

فين التعامي مع شركاء وموظفلابد من الحرص على . في نجاح أو فثي المثرو يساهم الرئيسيّ الفريق 

إلارف المثرو  بثكيٍ يوقالر ذو كفاءف وثقة عالية أفرال وأن يكونوا يثاركونك الرؤية والثاف  .ممتازن على 

:العمي بجد

بي . ينالمطلوبة واس ئجار موقع معين وتوظيف الموظفسوم لورك كممنوح الامتياز لا يقتصر على لفع الر

زيالف الزبائن وا مستوى ولاء ورضمسؤول عن الحفاظ على هوية العلامة التجارية وتسويقها والرفع منأنت 

.مبيعاتها وضمان استمراريتها

رسوم الامتياز التجاري

أهدم نصدوص يعتبر تحديد الرسوم التي سيدفعها الممنوح للمانح إضافة إلى تحديد طريقة الدفع وأسلوبه مدن 

ممندوح إلى ذلك يعتبر  أمر معرفة الرسوم المتوجدب لفعهدا مدن أهدم الأمدور الواجدب عدلى الالاتفاقية، بالإضافة

.الامتيازتفحصها وأخ ها بعين الاعتبار قبي اتخاذ القرار بثراء

 خ  شكي أو تالفوريّ وهناك طرق كثيرف لتحصيي أو ت لية تلك الرسوم حي  يمكن أن ت خ  الثكي النقديّ 

.تثمي كلا النوعينأوومتعدلفٍ مستمرفٍ نقديةٍ لفعاتٍ 
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رسوم الامتياز التجاري

؟هل يوجد رسوم محددة للامتياز التجاري  

جاته أو ، فكي امتياز له رسوم معينة طبقًا لمجاله وعدل فروعه ومنتلا يوجد رسوم محدلف للامتياز التجاريّ 

سوم المبالغ حي  تثمي الر. خدماته وغيرها من الأمور المختلفة، وعليه يتم توضيح ه ا الرسوم في الاتفاقية

اجب لفعها مقابي مقابي حق منح الامتياز، بالإضافة إلى الرسوم السنوية الوالتي تدُفع لصاحب الامتياز التجاريّ 

ا رسوم الحصول على حق استخدام العلامة التجارية وأسلوب التثايي وحقوق التوزيع الخاصة بالمانح، أيضً 

عات، وقد الحملة الدعائية للتسويق للممنوح، والرسوم الثهرية التي ت خ  شكي النسبة المئوية من المبي

يثترط مانح الامتياز على الممنوح أن يكون شراء أو اس ئجار المعدات والأجهزف من خلال الممنوح، كما أن 

.بعض المانحين قد يطلب من الممنوح تكاليف التدريب

:أنواع رسوم الامتياز التجاري المقدمة للمانح

(الرسوم الأولية)رسوم الامتياز التجاريّ : أولاً 

ابي ه ا الرسوم هي تعويض مالي للمانح مقابي منحة استعمال حقوق الملكية الفكرية الخاصة به، أو مق

.ظام الامتيازوالنفقات الإلارية المرافقة لإنثاء المحي الجديد ال ي سيباشر العمي بموجب نالتدريب المبدئيّ 

رسوم الامتياز الرئيسيّ : ثانياً

ق الملكية حقواستخدام : الامتياز مقابي الحقوق التاليةلمانح يتم لفعها بواسطة ممنوح الامتياز الرئيسيّ 

 حقوق بيع الفكرية التي يملكها ويحميها مانح الامتياز، حقوق استخدام الخبرات والمعرفة الفنية والحصول على 

فة بثكيٍ الناجح ال ي أسسه مانح الامتياز في الدولة المضيالمنتجات والخدمات وت سيس النثاط التجاريّ 

قبي مانح في لولة المنث ، ومقابي الاستالال الكامي لإمكانية السوق المحدلف من للنثاط التجاريّ مماثيٍ 

 ٍ وافق عليهم للمس ثمرين المؤهلين والمدربين وال ين تجاريّ الامتياز عن طريق تقديم فرصة نثاط امتياز

.ايةمانح الامتياز، وتثمي ه ا الرسوم التدريب الأولي والمستمر والمعدات والموال والبضائع وبرامج الدع

رسوم الترخيص: ثالثاً

يات هي رسوم محدلف وتكون مقابي حق استخدام حقوق الملكية الفكرية والخبرف والمعرفة الفنية وإمكان

سوم السوق في المنطقة والتكاليف الأخرى التي يتحملها مانح الامتياز، وه ا الدفعة تعتبر من ضمن ر

.الامتياز التجاريّ 
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رسوم المساهمة في الأنثطة التسويقية: رابعًا

م التسويقيّ يدفعها ممنوح الامتياز لمانح الامتياز كمساهمة في تكلفة تقديم الدعمستمرفٍ عبارف عن رسومٍ 

.زمن إجمالي المبيعات المحققة بواسطة ممنوح الامتيامئويةٍ والدعاية والإعلان، وتحتسب كنسبةٍ 

رسوم الدعاية والإعلان: خامسًا

ة تقديم في تكلفهي عبارف عن رسوم منتظمة يتم لفعها لمانح الامتياز من قبي ممنوح الامتياز كمساهمةٍ 

بيعات ممنوح من إجمالي ممئويةٍ وبرامج الدعاية والإعلان المثتركة، ويتم حسابها كنسبةٍ الدعم التسويقيّ 

.الامتياز

رسوم فتح المحي: سالسًا

.هي الرسوم مستحقة الدفع مقابي إنثاء كي محي إضافي حسب شروط وأحكام عقد الامتياز

(أو رسوم باقة الامتياز)رسوم لعم الامتياز : سابعًا

الدفع لمانح من إجمالي عائدات المبيعات الكلية التي حققها نثاط ممنوح الامتياز والمستحقة مئوية ٍنسبةٍ 

انح الامتياز خلال المستمر المقدم بواسطة موالتثايليّ مقابي الدعم الإلاريّ ومستمرفٍ محدلفٍ الامتياز بصورفٍ 

.مدف سريان عقد الامتياز

رسوم مقابي تعيين خدمات بعينها: ثامناً

مانح، لأن رسوم مقابي خدمات بعينها ومحدلف يتم الاتفاق عليها، وتقع تلك الخدمات بثكيٍ عام على عاتق ال

يه كافة من واجباته تقديم النصيحة والخبرف الدائمة للممنوح، فالمانح عليه واجبات تجاا الممنوح حتى يعط

تلك عوامي النجاح من وراء تلك العلامة التجارية ، وتبعًا ل لك فإن المانح يحصي أيضًا على رسوم مقابي 

.الخدمات المحدلف والاس ثارات والخبرات ويتم الاتفاق عليها في العقد وصياغتها

:الرسوم الإدارية

:يوجد هناك طريقتين لحساب الرسوم الإلارية

: مبلغ مقطو 1.

وفي بعض بعض المانحين يطلب لفع مبلغ نهاية الثهر، تكون ه ا الطريقة مناسبة لحساب الرسوم الإلارية 

و حدين أن تكون الرسوم الإلارية نسبة وتناسب من المبيعات، فالمبلغ المقطو  هو سلاح ذالحالات لابدّ 

.قلييعندما يكون حجم الامتياز التجاريّ ا ويكون جيدً 
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رسوم الامتياز التجاري

:نسبة من المبيعات2.

تفاوت وهي الطريقة السائدف والأفضي عالفً، وتحسب الرسوم بنسبة مئوية من حجم المبيعات المحققة وت

ا ألنى مه ا النسبة حسب أهمية الخدمات المقدمة، فيما يفرع بعض مانحي الامتياز التجاريّ  ضموناً مثلاً حدًّ

.ا، وهنا لا بد للممنوح من الاحتفاظ بدفاتر المبيعات والحسابات وفقًا للمعايير المتفق عليه5%

:رسوم التسويق

لماذا يتعين على الممنوح لفع رسوم التسويق؟

أن يتقاضى ممنوح الامتياز يستاي تميز العلامة التجارية والسمعة الطيبة لمانح الامتياز، يحدث عالفً بما أنّ 

كون على مانح حي  يمانح الامتياز رسومًا منفصلة مخصصة لعمليات الترويج والدعاية لنظام الامتياز التجاريّ 

ة لعائية على الامتياز تحديد ه ا القيمة في الاتفاقية، وأن ي خ  بعين الاعتبار التكاليف اللازمة لتنظيم حمل

إنتاج كمية كافية من الموال الدالمستوى المحلّ  كما يتم . عائيةي أو على مستوى البلد ب كمله، وك لك تكاليف 

.من صندوق التسويق المثترك تمويي نثاطات العلاقات العامة لنظام الامتياز التجاريّ 

ترك، بي يستمر في بداية نثاطها لا تتقاضى رسومًا مخصصة لصندوق التسويق المثأنظمة الامتياز التجاريّ 

ذلك حتى جمع موارل مالية من أكبر عدل من ممنوحي الامتياز تكون كافية للبدء في الحملات الدعائية 

.المناسبة لنظام الامتياز

مع رسوم التسويق؟كيف يتعامي مانح الامتياز التجاريّ 

ا لرسوم التسويق، لو نفترع أن ا بنكيًّ ا بثكيٍ عام عالفً ما تخصص الثركات حسابً  مانح الامتياز التجاريّ خاصًّ

ٍ % 2ممنوح فر  في أربع لول مختلفة، ويدفع له كيّ 100لديه  أو بثكي ربع من المبيعات كي نهاية شهر

 ا المبلغ سنوي تحول ه ا المبالغ إلى الحساب المخصص للتسويق، ولا يحق لمانح الامتياز أن يتصرف في ه

.أو يستدين منه، ولا يتم الصرف من الحساب إلا فقط لأنثطة تسويق الامتياز التجاريّ 

عيين شركة تدقيق تقوم بتطبعًا بعض الثركات الكبيرف والتي تتعامي بثفافية مع ممنوحي الامتياز التجاريّ 

نثرا يتم أو سنويّ منفصلة وتعطيها مهمة التدقيق على ه ا الحساب وإصدار تقرير ربع سنويّ ماليّ 

 ا المبالغ لطم نتهم عن الكيفية التي يتم التعامي فيها مع هوإرساله إلى جميع ممنوحي الامتياز التجاريّ 

.وآلية صرفها
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رسوم الامتياز التجاري

:كيفية لفع رسوم التسويق

مبلغ مقطو ❖

نسبة مئوية❖

محدلف بمدى معين❖

من المانح يتوجبّ على الممنوح لراسة العرع المالي وقراءف بيان الأرباح والخسائر والتي يمكن الحصول عليها 

هي من سؤال مانح الامتياز التجاريّ موضح فيه جميع الأرقام، ل ا لا بدّ ( Excel)وتكون عالفً بملف صياة 

الأرقام واقعية أم مثالية؟ 

الموجول يقوم الممنوح بالقياس على المنطقة مثاليّ إذا كان بيان الأرباح والخسائر المعطاف هي مجرل نموذجٍ 

:بها ووضع الأرقام التي تخص منطقته، ويحق للممنوح الحصول على التالي

:العوامل غ ر الظاهرة لاا العرض المالا

ن الاعتبار أن نضعها في عيأو بيان الأرباح والخسائر، ولكن لابدّ بعض المعلومات لن نجدها في العرع الماليّ 

:ومنها

طبيعة مستهلك المنتج

اين طبائعه وفقًا طبيعة المستهلك من الأمور ذات الت ثير في التنبؤ بالمبيعات بحي  تتبمما لا شك فيه أنّ 

في المجتمع، لمجموعة من المعايير المتعلقة بالثخصية والبيئة الاجتماعية والمؤثرات الثقافية والاقتصالية 

إليها، ومعتقداته الثخصية وتطل: وذلك مثي عاته، ووظيفته مستوى الثقافة، والطبقة الاجتماعية التي ينتمي 

.ن الجارافيولخله، السن والجنس والمهنة، والعالات الثرائية والتوطّ 

رباح والخسائر بالأرقام الواقعيةبيان الأ01

ائررقام في بيان الأرباح والخسزيارف فرو  الممنوحين والتواصي معهم للت كد من صحة الأ02

الحصول على أرقام التواصي مع الممنوحين الآخرين من الثركة المانحة03
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الامتياز التجاري

2022©جميع الحقوق محفوظة بالنسبة للممنوح 

رسوم الامتياز التجاري

:تكلفة الموارل البثرية

خسائر أو هيكلة تختلف تكلفة وقوانين الموارل البثرية بين الدول، ل ا عندما ت خ  بعين الاعتبار بيان الأرباح وال

ختلافات التكلفة أن تقوم بتطبيقها على المنطقة التي ستقوم بافتتاح مثروعك بها وتراعي االموظفين لا بدّ 

الرواتب عن عدل الموظفين قد يختلف معك والتكلفة ك لك، وبالتالي ستختلف هيكلة نّ إوالقوانين، حي   

.المعطاف ببيان الأرباح والخسائر المستلم من المانح

اجد فيها الخارجية إلى ما يناسب المدينة أو المنطقة المتوبالموضعة أي تحويي المعلومات سمّى وهناك ما يُ 

.سواءً من تايير عملة أو هيكلة موارل بثرية أو تكاليف موال خام وما شابه ذلك

:حجم المب عات

كيف تعرف حجم المبيعات اليومية أو الثهرية؟

ي  على الممنوح أن يقف على طبيعة الطلب على المنتج ال ي يقدمه سواءً كان سلعة أو خدمة أو فكرف، ح

:يجب أن يراعي ثلاثة أمور هي كالتالي

هي المنتج معروف في السوق 

أم جديد؟
م هي الطلب على المنتج مستقي أ

مثتق؟

ج؟ماهي طبيعة مستهلك المنت

123

المنتج مطلوب 

ب اته

يميي للاستقرار

المستقي

يعتمد على منتج 

آخر

يميي للت ب ب

المثتقّ

ات التنبؤ بالمبيع

مباشرف

لى التنبؤ بالطلب ع

المنتج الأصلي
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الامتياز التجاري

2022©جميع الحقوق محفوظة بالنسبة للممنوح 

رسوم الامتياز التجاري

:طرق التنبؤ بحجم البيانات

الحكم الثخصي وآراء رجال البيع

راءطلبات الث/ أوامر الثراء المسبقّة المقارنة مع حجم مبيعات المثروعات المثابهة

بيعاتالأساليب الإحصائية للتنبؤ بالم 01

04

02

03

معلومات عامة لتقييم الامتياز التجاري

ك ومدى التي اخترتها الإجابات المالية الآتية، وتحدل مدى مرلولها ليجب أن تجد في فرصة الامتياز التجاريّ 

:توافقها مع إمكانياتك وطموحاتك

إليك المعايير الخاصة بالمانح، والتي يجب أن تبح  عن تواف رها لتضمن بعد أن تنتهي من المعايير السابقة، 

:حقوقك

01

03

ياز مال ي ستدفعه لتحصي على الامت

التجاري؟
02

04

ماهو المجال ال ي يدخي ضمن 

اهتماماتك وإمكانياتك؟

قائمة الأرباح والخسائر للمانح؟
ماهو حجم النمو ال ي يساهم في 

ج ب الزبائن؟

ما ص ة المانح يشكله 

؟بالنسبة للقانون

كم عدد يحدات المانح 

التا ها ملك له؟

ك ف ها الس ر الذا  ة 

الكاملة لصحاب أقوى 

المناصب يالذين يعملون 

لدى المانح؟

ه ما  عريف المانح ل رصت

يذكره لكل جوانبها يما 

لك يما عل ك؟

ما مدى  طابق الواقع مع 

 عريف المانح لعلامته 

التجارية؟

ما هو  اريخ البدء لعقد 

ء؟اةمت از ي اريخ اةنتها

ما ها الماكن 

يالنطاقات التا يمكنك 

العمل بها؟

ح ما ها مستندات الإلاصا

المطلوبة؟
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الامتياز التجاري

2022©جميع الحقوق محفوظة بالنسبة للممنوح 

معلومات عامة لتقييم الامتياز التجاري

:معاي ر المستثمرين الآفري ن

: ازسبع فطوات يحما بها المستثمر ن سه عند دفوله إلى أي   ك ره لاا شراء حقوق اةمت

( الممنوحين)ب سماء نظرائك المس ثمرين يجب أن تحصي على قائمةٍ 

النطاق الجارافي لكي ممنوح لمعرفة حجم المنافسة

تفالي المثاكي التي يعاني منها المانح مع بقية المس ثمرين

يّ التقييم الثخص

للامتياز

مقارنة الامتياز 

بايرا من 
الامتيازات

لراسة شروط شراء 

حق الامتياز

الفحص الواقعي 

ازلثروط حق الامتي

لراسة شكي 

ةالمطالبات المالي

الحصول على 

مثورف محترفة

معرفة حقوقك 

القانونية
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